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INVESTIMENTI. Ad un anno dall’apertura della sede per il Triveneto della divisione private wealth management della Deutsche Bank raggiuntii 40 clienti

Pwm corre a Verona
Gestiti 250 milioni

Masse amministrate a 250 mi-
lioni dopo circa un anno di atti-
vita della sede di Verona perla
Private Wealth Management,
la divisione specializzata nel
private banking del gruppo
Deutsche Bank di cui é respon-
sabile a livello nazionale Luca
Caramaschi.

Dopol’aperturain via Leonci-
no della base operativa per il
Triveneto ela provincia di Bre-
scia, sotto la guida di Giovanni
Bertoglia (da 20 anni in Deut-
sche Bank, di cui gli ultimi sei
nel settore del private
banking), la Pwm ha iniziato
ad aumentare in modo sensibi-

lela clientela, formata da inve-
stitori privati e istituzionali di
alta fascia (la soglia minima di
patrimonio & di 2 milioni di eu-
ro), dimostrando che I'area ve-
ronese mostra forti potenziali-
ta.

«Abbiamo raggiunto circa
40 gruppi famigliari, con mas-

se amministrate superiori ai
250 milioni di euro» spiega
Bertoglia. «Puntiamo soprat-
tutto sulle province di Verona,
Brescia e Padova, ma ci muo-
viamo anche su tutto il Trive-
neto e cerchiamo sviluppi an-
che su Mantova».

Ma Verona non é stata scelta
solo per la sua centralita geo-
grafica, ma anche «perché &
I’area del Nordest con la mag-
giore vivacita economica», ag-
giunge Bertoglia. «Qui ci sono
importanti snodi economici
come la fiera,’aeroporto le vie
di comunicazione che collega-
no con la Germania e I'Alto

ASSICURAZIONI 1. Utili di gruppo in calo a 25,3 milioni dai 29,1 del 2006. Rallenta il vita

Il gruppo Arca punta

suagenzie e ramo danni

Raccolta premi complessiva
a 658 milioni di euro

Nel primo trimestre 2007
trend confermato

Il gruppo Arca ha chiuso il
2007 con un utile netto consoli-
dato di gruppo pari a 25,3 mi-
lioni di euro in calo del 13% ri-
spetto ai 29,1 milioni del 2006.
Laraccolta premi complessiva
d’esercizio del gruppo assicu-
rativo veronese presieduto dal-
la fine gennaio da Fabio Cer-
chiai ha raggiunto i 658 milio-
nidi euro.

Il bilancio consolidato e il bi-
lancio della capogruppo relati-
vi all’esercizio 2007, informa
una nota, sono stati approvati
ieri dall’assemblea dei soci di
Arca Vita che sono un gruppo
di banche popolari (Sondrio,
Ragusa, Marostica, Lazio, Fon-
di e quella del’Emilia Roma-
gna).

«L’esercizio 2007, nonostan-
te gli effetti negativi derivanti
dal’andamento dei mercati fi-

A marzo crescita
del 70,4%

per Isi Insurance
dedicata

ai cittadini
stranieri

nanziari, haregistrato un risul-
tato positivo», commenta
Giorgio Munari, amministra-
tore delegato della societa. «In
particolar modo soddisfacen-
te si dimostra la crescita dei
premi relativi ai rami danni
(+25,07%) che contribuisce in
maniera significativa allo svi-
luppo registrato a livello di
gruppo».

Al risultato contribuisce so-
prattutto Arca Assicurazioni,
la controllata del gruppo Arca
dedicata al ramo danni, che
nel 2007 haregistrato una rac-
coltapremidi 93 milioni di eu-
10,11 21,9% in piu dell’esercizio
precedente.

Il risultato operativo 2007,
spiegalanotadel gruppo, € sta-
torealizzato «con il consolida-
mento del canale bancario,
che rimane il bacino principa-
le, con 1.500 sportelli distribui-
tisu tutto il territorio naziona-
le, soprattutto nel Nordest, e
grazie all’avvio della nuova re-
te diagenzie».

Il Gruppo Arca a meta 2006
ha datoinfattiil via al Progetto
Ariete per dotarsi di una rete
di agenzie: I'intento & quello di
arrivare a fine 2009 con unare-
te di 200 agenzie distribuite in

Giorgio Munari, a.d., e Fabio Cerchiai, presidente del gruppo Arca

tutta Italia.

Lattivita di sviluppo di que-
sto canale ha dato finora risul-
tatiinlinea con gli obiettivi or-
ganizzativi dal momento che
risultano gia aperte 108 agen-
zie generaliste e 11 specialiste
nel ramo cauzioni.

1l gruppo Arca punta decisa-
mente, quindi, allo sviluppo
dellarete agenziale, un tema a
cui sara dedicata la conven-
tion che si terra a fine maggio
aGarda.

Altra iniziativa orientata alla
multicanalita é lattivita di Isi
Insurance, che si prefigge di
istituire, attraversoicanali del-
la Western Union, un servizio
di protezione assicurativa del-
la persona e della famiglia de-
dicato agli stranieri presenti
in Italia.

«Intre anni contiamo di arri-
vare a 8-10 milioni di raccolta

premi, fatta con una miriade
di piccole polizze» aveva detto
Pamministraztore  delegato
Munari a meta febbraio al-
I’Arena anticipando i risultati
dibilancio.

112008 ¢ iniziato in linea con
I’'andamento del 2007, con una
«sostanziale tenuta nel ramo
danni» nel primo trimestre,
settore che come € noto € pro-
blematico per tutte le compa-
gnie», spiega 'amministrato-
re delegato del gruppo, «e un
consistente sviluppo del ramo
danni che cresce del 37,5% ri-
spetto al primo trimestre del
2007».

Una particolare performan-
ce positiva, ma che deriva da
una partenza con volumi mol-
tobassi, € quelladi Isi Insuran-
ce che nel trimestre segna un
incremento della raccolta pre-
mi del 70,4%. ¢ LBu.
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PRESIDIO APADOVA
0GGISCIOPERO VENETO
DEILAVORATORIEDILI
PERIL CONTRATTO

Oggi ancheilavoratori edili
del Veneto saranno in scio-
pero per protestare contro
il mancato rinnovo del con-
trattonazionale che interes-
sain tutta Italia circa un mi-
lione e 250 mila lavoratori.
Filca-Cisl, Fillea-Cgil e Fene-
al-Uil del Veneto hanno or-
ganizzato dalle 9 alle 12, un
presidio a Padova, di fronte
allasede dell’Ance (I'associa-
zione costruttori) di piazza
De Gasperi.

CONFCOMMERCIO

CORSO SOSTITUTIVO

DEL LIBRETTO SANITARIO
OBBLIGATORIO
Confcommercio Verona or-
ganizza un corso sostitutivo
di tre ore del libretto sanita-
rio obbligatorio per chi ma-
nipola alimenti. Le tre ore
di lezione si svolgeranno
martedi 29 aprile, dalle
14.30 alle 17.30 nella sede di
via Sommacampagna 63/h.
Informazioni ai numeri
045.8060.815 e 830 finale;
formazione @confcommer-
cioverona.it.

MODA MADEINITALY
FATTURATO A 800 MILIONI
PERILDISTRETTO

DELLA CALZATURA

Il fatturato del distretto ve-
ronese della calzatura am-
monta a 800 milioni di euro
(500 dei quali legati ai volu-
mi esportati) e non a 7.800,
come erroneamente riporta-
to (a causa diun banale refu-
so) nelle pagine economi-
che dell’Arena di martedi
22 aprile scorso. Il dato rela-
tivo al giro d’affari fa capo a
350 imprese, che impiega-
no circa 4.000 addetti.

Adige, altra area in cui credia-
mo in un forte sviluppo».
Sono in tre a seguire da Vero-
na gli investitori dell’area Tri-
veneto. «Da inizio dell’anno
abbiamo conquistato in que-
staarea altri cinque rapporti»,
spiega Bertoglia. «Un numero
rilevante, vistala qualita ela fa-
scia elevata degli investitori
che seguiamo. Questo dovreb-
be consentirci di aumentare le
masse amministrate di circa il
10% entro la fine del 2008».
Una crescita quindi superiore
allamedia del private banking
nell’area veneta che & annual-
mente intorno al 5-6% annuo.

Opinione

| benzinal
escono bene
dai controlli

Nicola Baldo* J

Confcommercio Veneto ed As-
sopetroli devono un ringrazia-
mento il Comando regionale
della Guardia di Finanza per
l'operazione di verifica effet-
tuata lo scorso 13 marzo, che
ha consentito di evidenziare
l'onesta dei gestori della no-
straregione: su514-traimpian-
ti carburanti di distribuzione
stradale e dedicati alla nauti-
ca, i sopralluoghi hanno evi-
denziato cheiconsumatoriso-
no pienamente tutelati siadal-
lasana ed evidente concorren-
za rilevata - e la varieta dei
prezzi riscontrati lo dimostra,
con oltre 28 centesimi di euro
di differenza - sia dall’onesta
professionalita della maggio-
ranza degli operatori del com-
parto.

L’operazione, concepita non
con fini repressivi nei confron-
ti della categoria ma piuttosto
atuteladel consumatore mira-
va, traI’altro, alla verifica della
conformita tra i prezzi esposti
equelli effettivamente pratica-
ti, al controllo della regolarita
delle quantita erogate al clien-
tenonché alla corrispondenza
delle giacenze reali di prodot-
to con quelle annotate suiregi-
stri di carico e scarico.

Dai controlli effettuati sul
campione - pari a circa il 30%
degliimpianti esistenti nel Ve-
neto-leirregolarita sonorisul-
tate pochissime, nella mag-
gior parte dei casi veniali ed in-

Ma su Verona e il Triveneto
in generale ci sono varie altre
realta che operano nel private
banking. «Noi ci consideria-
Mo ancora come una start up»
dice Bertoglia, «quindi con for-
ti possibilita di crescita. Abbia-
mo seminato molto negli anni
precedenti, anche da Milano
primadiaprire a Verona, quin-
di ora ci attendiamo buoni ri-
sultati».

La Pwm nel mondo conta su
3.500 professionisti che assi-
stono oltre 90mila clienti. In
ITtalia gli investitori-manager
sono una trentina con oltre
900 clienti. ¢ LBu.

volontarie.

Infatti, 485 controlli hanno
avuto esito regolare e solo 29
hanno fatto rilevare lievi irre-
golarita, tra le quali anche
quella di un impianto che ave-
vale pompe starate «al contra-
rio»: erogava piul benzina di
quella pagata!

Leaziende associate ad Asso-
petroli e Confcommercio, tito-
lari di circa il 40% delle stazio-
ni di servizio presenti in [talia,
recanti sia «colori» delle mag-
giori compagnie petrolifere,
sia marchi propri, guardano
confavore aquesto tipo di ope-
razioni che, non essendo re-
pressive, tutelano anche gli in-
vestimenti.

Quella presentata dall'inda-
gine é la forza del modello di
sviluppoitaliano dellarete car-
buranti che, unico in Europa,
consente ai consumatori di
scegliere la modalita di acqui-
sto del carburante - con o sen-
za il servizio -; modello che ha
portato, grazie alla razionaliz-
zazione dei punti vendita ope-
ratain questianni sia in termi-
ninumericiche dilamoderniz-
zazione dei servizi offerti, a li-
velli di assoluta eccellenza, co-
stituendo un esempio per tutti
i comparti commerciali per i
positivi effetti strutturali e di
lungo termine resi a favore de-
gli automobilisti, anche me-
diante una presenza equamen-
te distribuita su tutto il territo-
rio. Il modello veneto, in parti-
colare, € il risultato della volon-
tadinon «desertificare» vaste
zone di territorio, maal contra-
rio di mantenere un livello di
presenza diffuso e capillare al
servizio del consumatore fina-
le, offrendogli sempre la possi-
bilita di scegliere dove «fare
benzina» e quanto spendere.
*coordinatore regionale e
presidente provinciale
rivenditori prodotti petroliferi
evicepresidente provinciale
Confcommercio Verona

ASSICURAZIONI 2. Gli esperti di Unapass e Nmg spiegano come sfruttare le novita del decreto

Con Bersanil’agente
diventa consulente

|l presidente Congiu:
«Ilplurimandato e nuovi
prodotti finanziari offrono
buoni spazidisviluppo»

Il plurimandato, il decreto Ber-
sani, le possibilita di sviluppo
nei prodotti finanziari. Sono al-
cunideitemi suiquali gli agen-
ti assicurativi sono stati chia-
mati a confrontarsi da Una-
pass, I'unione nazionale agen-
ti professionisti d’assicurazio-
ne, che ha organizzato a Vero-
na e in altre citta italiane un
convegno in collaborazione
con la societd di consulenza
manageriale Nmg, con esperti
legali come lo studio Bignotti,
e fiscalisti come Michele Spec-
chiuli.

Verona era una tappa obbli-
gata, spiega il presidente di
Unapass Massimo Congiu,
«perchélanostrastrutturasin-

dacale, chefa capo a Confindu-
stria, € nata proprio a Verona
25 anni fa, per volonta di Seve-
ro Galbusera, e perché questa
citta é geograficamente e fi-
nanziariamente importante,
con forte presenza di assicura-
zioni e banche».

«L’obiettivo del convegno»
continua Congiu, «é di vedere
come nel territorio (e per que-
sto abbiamo scelto di fare tap-
paindiverse citta, come Chieti
e Cagliari) viene percepito e
vissuto il cambiamento del
mercato assicurativo con la
normativa Bersani e su questo
offriamo consulenza scientifi-
ca, sindacale, legale e fiscale».

Unapass a Verona ha 120
agenzie assicurative associate,
1.600in tuttaItalia,lamaggior
parte di dimensioni medio-
grandi. «Il messaggio che vo-
gliamo mandare ai colleghi»,
aggiunge Angelo Migliorini,

Massimo Congiu
responsabile di area di Una-
pass, «& I'importanza di met-
tersi in rete per meglio svilup-
pare la propria agenzia, con a
fianco Unapass».
«L’assicuratore oggi € diven-

tatounintermediario assicura-
tivo» spiega Marcella Frati, di-

rigente di Nmg, «che non é so-
loun cambiamento di termino-
logia, ma indica un ruolo che
va ben oltre la semplice vendi-
ta di una polizza, per offrire al
cliente una consulenza succes-
siva, ad esempio nella liquida-
zione, e indirizzarlo verso pro-
dotti finanziari diversificati».
Ed ecco spiegatala presenza al
convegno di CreditShop, nego-
zi in franchising di servizi per
agenzie, quali mutui e carte di
credito.

«La novita piu evidente del
decreto Bersani» spiega anco-
rail presidente di Unapass, «&
il risarcimento diretto. Per
quantoriguardainvece il pluri-
mandato, non possiamo anco-
ra sapere le effettive conse-
guenze: sicuramente migliora
la vita dell’agente assicurati-
vo, ma finché i cinque grandi
gruppiitaliani nonlo appliche-
ranno, il vero cambiamento
non cisara. Inoltrein altri pae-
si, come gli Stati Uniti, il pluri-
mandato ha portato a costi
maggiori per le compagnie,
che hanno aumentato le prov-
vigioni agli agenti per averli in
esclusiva, aumentando di con-
seguenza anche i premi per i
clienti». ¢ D.BA.

AGROALIMENTARE. Agricoltori italiani certi: € una bolla speculativa

Riso, corsa-record:
insoli4 mesi+70%

Cento libbre a 25 dollari
allaBorsa mercidi Chicago
sulle possibilirestrizioni
dellexport della Thailandia

11 petrolio ripiega leggermen-
te, mentre il riso non arrestala
suacorsa: i timori di una possi-
bile restrizione dell’export da
parte della Thailandia fanno
dasfondo all’ennesimo record
e portano i prezzi del riso al
Chicago Board of trade alla so-
gliadei 25 dollari per centolib-
bre. E un’escalation costante,
tanto chele quotazioni dall’ini-
zio dell’anno sono lievitate di
una quota vicina al 70%.

Leorganizzazioni agricole av-
vertono: € una bolla speculati-
va. Sta di fatto che c’e gia chi,
tragli analisti, vede all’orizzon-
te 130 dollari per cento libbre.

E sotto pressione ci sono an-
che i costi di produzione delle
imprese agricole, decollati a
causa del caro greggio.

La situazione del settore del
risonon lascia certo indifferen-
teI'Ttalia: primo produttore in
Europa con oltre 220 mila etta-
ri di terreno e con circa 1,4 mi-
lioni di tonnellate. «I1 balzo in
avanti delle quotazioni», spie-
gano dalla Coldiretti, «¢ anche
il frutto delle speculazioni che
si sono spostate sul mercato
delle materie prime agricole e
che sta provocando rivolte e
proteste in numerosi Paesi do-
ve sistanno adottando iniziati-
ve per calmierare i prezzi».

In India e Cambogia ¢ stata
proibital’esportazione e il Viet-
nam, che & il terzo esportatore
mondiale, ha deciso di ridurre
le spedizioni dell'11%. La Cina
ha poi annunciato un aumen-
to del prezzo pagato agli agri-
coltori, al fine di garantirsi di-
sponibilita di prodotto e raf-
freddare la crescita dell’infla-
zione interna. Le Filippine, il
principale Paese importatore
di riso a livello globale, hanno

annunciato un piano per met-
terne a coltura altri 600 mila
ettari. Mentre una eventuale
restrizione dell’export da par-
te thailandese - secondo alcu-
ni osservatori - avrebbe un im-
patto sui prezzi addirittura su-
periore rispetto a una decisio-
ne analoga presa dall’Arabia
Saudita sul petrolio.

In questo scenario la Confe-
derazione italiana agricoltori
invita «le organizzazioni inter-
nazionali arichiedere I'imposi-
zione di regole restrittive e un
maggiore controllo delle auto-
rita preposte per ridurre I'uso
speculativo dei mercati futu-
res sui prodotti agricoli». Mail
«nervosismo» delle quotazio-
ni rischierebbe di coinvolgere
anche altri settori. Primo tra
tutti quellodellasoiaicui prez-
zi, per il contratto di maggio,
sono previsti in forte crescita,
trascinati dalle ipotesi di rial-
zo dell’export e dall’altalena
del mercato argentino.

11 caro-petrolio intanto spin-
ge i prezzi di concimi, mangi-
mi, antiparassitari e prodotti
energetici. Si impennano poi
le sementi, mentre gli alleva-
menti zootecnici e i cereali so-
no i settori pit colpiti. ¢



